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Stovrings succes
med sponsorer

Sma belgb, personlig kontakt og lokalt engagement. Det er Stavring
Tennisklubs opskrift pa succesen med sponsorkroner

un 500 kroner. Det er prisen for den
Kmindste af de fem sponsorpakker i

Stavring Tennisklub. Den dyreste
koster 5000 kroner, og selvom det maske
ikke lyder af meget, s& har det vaeret vejen
frem for klubbens sponsorudvalg.

»Med de belgb kan alle vaere med. Der
har vaeret finanskrise og alt muligt, og s&
er det nemmere at fa sponsorer, nar det er
sma belab,« lyder det fra Ole Rytter, der er
med i klubbens sponsorudvalg.

Erfaringen i Stgvring Tennisklub er, at
lokale butikker og virksomheder gerne vil
stette den lokale klub. Og mange bakke
sma giver bonus. Alt i alt blev der kaebt
sponsorpakker for 50.000 kroner i 201, og
malet for 2012 er mindst det samme.

»Vi er super tilfredse. Og der er stadig
mange, vi endnu ikke har trykket pa try-
nen,« siger Ole Rytter.

Det er nemlig blot to ar siden, at Stov-
ring Tennisklub fik et sponsorudvalg. Ud-
valget fulgte i kelvandet pa en positiv ud-
vikling i klubben, der fik vendt udviklin-
gen med fald i medlemsskaren. Spil & spis
for barnefamilier var sardeles populzrt,
og voksne spillere stremmede til nybegyn-
dertraening. Sa i dag er der 240 medlem-
mer.

Netvaerk og kontakter

Jorgen Andersen var en af dem, der meldte
sig til sponsorudvalget. Han var i kortklub
med Ole Rytter og fik ham med. Et godt
eksempel pa, at netveerk er altafgarende.

»Det gaelder om at kigge i medlemsska-
ren. Ud over at fa fat i Ole, s& mailer og
ringer jeg til folk, nar jeg harer, at de har
et job eller et netvaerk, der kunne vare in-
teressant i sponsor gjemed,« siger Jgrgen
Andersen.

Netvaerk og kontakter har ogsa veaeret
vejen frem for Ole Rytter.

»Jeg har jo boet i byen i 30 ar, sd jeg har
pa en paen made sagt til lokale forretnin-

ger, om de ikke kunne betale lidt tilbage
for alle de penge, jeg har lagt gennem
arene, ved at stotte tennisklubben,« siger
Ole Rytter.

Vi stotter hinanden

SuperBest i Stovring er en af de lokale bu-
tikker, der bade har kabt en sponsorpakke
og giver gode tilbud p& maden til Spil &
spis-arrangementer.

»Vi vil gerne stgtte lokalsporten. Det er
jo lokale kunder, og det skulle gerne give
os lidt goodwill i klubben. Vi taenker, at
nar vi stetter dem, sa vil de nok bruge vo-
res butik, bade til privatindkeb og i for-
eningsgjemed. P4 den made kan vi stgtte

hinanden,« siger Henrik Sarensen, der er
butikschef i SuperBest.

Stevring Tennisklub er bestemt aben,
hvis en sponsor i stedet for at kebe en
sponsorpakke hellere vil sponsere tgj, bol-
de eller noget andet. F.eks. har det lokale
gulvcenter givet nyt linoleum til kekkenet
i klubhuset, og klubben har ogsa fiet
sponseret en ny grill.

Jorgen Andersen kan dog godt maerke,
at det er krisetid.

»jeg har lgbet panden mod en mur og
faet nej mange gange. Men vi skal da n&
samme belgb i ar, og vi har ogsa en drem
om en indendgrs tennishal,« siger Jergen
Andersen.
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Lav sponsorpakker med bade sma og
starre belgb

Ga til de lokale erhvervsdrivende
Find personer i klubben med et godt net-
vaerk og udnyt alle kontakter
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